Семинар 
«3 шага, дающие рост продаж в рознице 30%»
Дата: 15 мая 2014 года (четверг)

Время: 13:00-15:00
Место: г. Киров, ул. Сурикова, д.19 (ВЦ «Вятка-ЭКСПО»)
Участники
Владельцы и руководители торговых предприятий. Частные предприниматели. Руководители торговых отделов, маркетологи, специалисты по выкладке товаров.

Описание
В Кирове и области все сильнее растет конкуренция. В регион заходит все больше федеральных торговых сетей. Они теснят местные сети. Часто имеют возможность поставить товар по очень низким ценам.

Единственным выходом борьбы с ними является более высокий уровень подготовки персонала, начиная от продавца и заканчивая директором. 

Этот практический семинар расскажет Вам:
-Как избежать ошибок при работе продавцов по технологии 5 этапов продаж

-Как мотивировать Ваших продавцов продавать еще больше и при этом не поднимая им величину премии % от продаж?

-Что является самой главной ценностью для ваших покупателей?
-Что является самым главным результатом для вас (именно это будет генерировать для Вас прибыль)?
Ведущий
Алексей Обжерин — руководитель сети магазинов «Динамика», опыт продаж более 20 лет, руководитель Клуба маркетологов Кировской области, Автор курса продающей рекламы «Реклама 2.0»

Участие в семинаре бесплатное!
