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Сессии практического консалтинга при генеральной поддержке ОАО «РВК» Типовая программа РСПК
Типовая программа ОАО «РВК» LOGA Group по международному формату Seed Forum. Семинары-тренинги на основе практического опыта отбора, подготовки и инвестирования инновационных проектов в России и собственных методических и аналитических разработок
День первый
10.00 - 10.30 Сбор и регистрация участников, приветственный кофе. 10.30-11.30
Ключевые разделы образовательной программы:
· Венчурное финансирование и предпринимательство, практика международной организации Seed Forum:
· источники инвестиций, требования к заявкам на получение инвестиций, механизмы венчурного инвестирования
· развитие инновационного проекта, правовые, маркетинговые, финансовые, организационные и кадровые особенности инновационно-технологического бизнеса
· Международный опыт государственного регулирования инновационной сферы и развития сетей частных инвесторов, сертификация, правовые вопросы оформления интеллектуальной собственности и др.
· Представление практической части - формата тренинга
· Ознакомление с базовыми понятиями и определениями
Вопросы и ответы.
11.30 - 12.00 Кофе брейк, нетворкинг участников, индивидуальные консультации, вопросы и ответы.
12.00 - 13.30 Принципы отбора перспективных проектов в научно-технической сфере, разработке и управлению инновационными проектами, экспертизе и оценке инновационных проектов в инвестиционном бизнесе и гос. секторе;
Стратегия и тактика охраны интеллектуальной собственности в технологических проектах, отбор и оценка, технологий, патентов, бизнес-планов инновационных проектов для венчурных инвесторов.
Вопросы и ответы, бизнес-кейсы и мнения экспертов.
13.30 - 14.00 Кофе брейк, нетворкинг участников, индивидуальные консультации, вопросы и ответы.
14.00 - 15.30 Механизмы финансирования инновационных проектов различных стадий, принципы и особенности. Тренинг:
Выбор варианта и особенности привлечения средств в проект, практика презентации
проекта.
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Проработка различных форматов представления инновационного проекта бизнес-ангелам, венчурным фондам. Составление резюме, бизнес-предложения, презентации проекта, ведение переговоров с потенциальным инвестором.
Вопросы и ответы, бизнес-кейсы и мнения экспертов.
15.30 - 16.00 Кофе брейк, нетворкинг участников, индивидуальные консультации, вопросы и ответы.
16.00- 18.00 Тренинг:
Выбор варианта и особенности привлечения средств в проект, практика презентации проекта.
Проработка различных форматов представления инновационного проекта бизнес-ангелам, венчурным фондам. Составление резюме, бизнес-предложения, презентации проекта, ведение переговоров с потенциальным инвестором.
Вопросы и ответы, бизнес-кейсы и мнения экспертов.
Подведение итогов первого дня. Индивидуальные консультации авторов инновационных проектов
День второй
Тренинг и индивидуальные консультации по подготовке презентации проекта для профессиональной аудитории инвесторов
10.00-10.30 Сбор и регистрация участников, приветственный кофе. 10.30-11.30 Введение: образ мышления и ключевые драйверы инвестора 11.30-13.30 Поочередные презентации, обратная связь 13.30-14.15 Обед, внесение исправлений в презентации 14.15-16.15 Презентации и обратная связь по проектам
Обсуждение методов инвестирования, ключевых драйверов и стратегии выхода. Работа в группах.
Как защитить ваши конкурентные преимущества, подготовка документов для инвестирования и экспертизы
16.15-16.30 Кофе-брейк
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16.30-18.30 Презентации и обратная связь по проектам (7-ми минутная и 30-ти секундная презентация проекта)
Методы формирования деловых контактов
УРВК

1. Подведение итогов и выводов для дальнейшего развития, бизнес кейсы Приложение 1: содержание и время 7ми минутной презентации проекта:
2. Бизнес-концепция (1 слайд, 30 сек.);
3. Описание продукта / технологии (1-2 слайда, 1 мин.);
4. Команда (1 слайд, 30 сек.);
5. Ниша рынка / конкурентные преимущества (1-3 слайда, 1 мин.);
6. Уникальность / интеллектуальная собственность (1 слайд, 30 сек.);
7. Бизнес-модель (1 слайд, 30 сек.);
8. Основные показатели бюджета (доходы, затраты, EBITDA) (1 слайд, 30 сек.);
9. Масштабирование инвестиций / этапы масштабирования (1 слайд, 1 мин.);
10. Использование инвестиций (1 слайд, 30 сек);
11. Стратегия выхода (1 слайд, 30 сек.). Общее количество слайдов: 10-12 слайдов. Общее время презентации: 6,5 - 7 мин.
Подведение итогов тренинга: финальные рекомендации и подготовка документов для инвестора, (рассмотрение бизнес кейсов).
День третий
С 10-00 до 14.00 Инвестиционные сессии, деловая игра
Тема: Инвестиционные презентаций компаний в течении 30 сек. и 7 мин. по следующей структуре:
1. Бизнес-концепция (1 слайд, 30 сек.);
2. Описание продукта / технологии (1-2 слайда, 1 мин.);
3. Команда (1 слайд, 30 сек.);
4. Ниша рынка / конкурентные преимущества (1-3 слайда, 1 мин.);
5. Уникальность (1 слайд, 30 сек.);
6. Бизнес-модель (1 слайд, 30 сек.);
7. Основные показатели бюджета (доходы, затраты, EBITDA) (1 слайд, 30 сек.);
8. Масштабирование инвестиций / этапы масштабирования (1 слайд, 1 мин.);
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9. Использование инвестиций (1 слайд, 30 сек);
10. Стратегия выхода (1 слайд, 30 сек.). Общее количество слайдов: 10-12 слайдов.
Презентации проектов и обсуждение (нетворкинг) с инвесторами. Представители компаний представляют проекты - бизнес-тренеры и инвесторы в формате организованного делового общения (нетворкинга) или в формате деловой игры обмениваются мнениями, обсуждают намерения, подходы к инвестированию, определяют дальнейшие действия и предварительные условия инвестиционной сделки.
Результат: Получение участниками РСПК практических навыков по доведению инновационных проектов до уровня инвестиционной привлекательности, практика презентации проекта, приобретение новых контактов и заинтересованности инвесторов.
LOGA Group
LOGA Group одна из наиболее профессиональных российских организаций в области акселерации высокотехнологичных компаний, усовершенствованию инфраструктуры, центров кластерного развития, центров инжиниринга и инвестиционного климата. Высокий уровень профессионализма достигается благодаря многолетнему партнерству компании LOGA Group с глобальной организацией Seed Forum International. Данное партнерство позволяет выполнять масштабные консалтинговые проекты, проводить инвестиционные мероприятия, экспертные сессии и обеспечивать привлечение международных экспертов и инвесторов из 40 стран мира. Организация насчитывает около 35000 менторов из числа наиболее успешных инвесторов, представителей международных институтов развития и предпринимателей, создавших глобальные быстрорастущие компании.
В 2013 году менеджментом компании LOGA Group при поддержке ОАО «РВК» осуществлены практические сессии регионального консалтинга, РСПК, при поддержке общероссийской организации «Деловая Россия» работы по развитию инновационной кластерной инфраструктуры, центров кластерного развития и по повышению уровня профессиональных знаний в регионах: в партнерстве с агентством инновационного развития Калужской области, Алтайским бизнес-инкубатором, государственным автономным учреждением республики Саха (Якутия), технопарком Якутия, центром кластерного развития Белгородской области и т.д.
Более подробная информация на сайте: www.logagroup.com
Контакты: генеральный директор LOGA Group Александр Локтионов, +79152686486, al@logagroup.com
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