СЕМИНАР  "ФРАНЧАЙЗИНГ: НЕДООЦЕНЕННЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ,

ЗАПАСНОЙ ВАРИАНТ
 ИЛИ ЭФФЕКТИВНЫЕ ФИНАНСОВЫЕ ВЛОЖЕНИЯ?..  "

Место проведения: г. Киров, ОВЦ «ВяткаЭКСПО», ул. Сурикова, 19 

Время проведения 22 мая 2013 года с 10 до 16 часов
Семинар по франчайзингу пройдет в рамках форума «Предпринимательство на Вятке 2013». Его организует департамент развития предпринимательства и торговли Кировской области и все общественные объединения бизнесменов. Оператором форума является Вятская торгово-промышленная палата. Участие в семинаре бесплатное!
Семинар по франчайзингу - это комплекс практических знаний о франчайзинге от базовых понятий до разбора типичных проблем и ошибок российской действительности. Он будет полезным потенциальным франчайзи и потенциальным франчайзерам, а также компаниям, стандартизирующим собственную розничную или дилерскую сеть.

Программа семинара 
Что такое франчайзинг? 
История франчайзинга. 
Зачем предпринимателю покупать франшизу? 
Зачем компании строить франчайзинговую систему? Что значит быть частью франчайзинговой системы? 
Сколько это стоит? 
Преимущества и недостатки франчайзинга для франчайзера. 
Преимущества и недостатки франчайзинга для франчайзи.

Как выбрать правильную франшизу? 
Идеальный франчайзер, идеальный франчайзи.
Фазы развития взаимоотношений. Психологический аспект франчайзинга. 
Что франчайзер должен предлагать и какую поддержку оказывать франчайзи. Какие документы у него должны быть? 
Другие франчайзи – конкуренты или партнеры? Что можно узнать у них? 
Выплаты.
Передача деловой и технической информации, использование торговой марки. 
Контроль качества и соблюдения фирменных стандартов. 
Определение прав на территорию. 
Варианты финансирования франчайзингового бизнеса. 

Как стать франчайзером? 
Готова ли Ваша компания к развитию по схеме франчайзинга? Франчайзинговый аудит. 
Что входит в состав франчайзингового пакета? 
Юридические аспекты франчайзинга. Договор коммерческой концессии. 
Коммерческое предложение франчайзи – что в нем должно быть? 
Пакет стандартов фирменного стиля.
Где и как искать франчайзи? 
Какова должна быть организационная структура компании для развития по франчайзингу? 
Развитие франчайзинга через мастер-франчайзи. 
Какую еще помощь можно оказать франчайзи? 
Как контролировать франчайзи? 
Конфликтные ситуации. Возможно ли избежать возникновения конфликтов с франчайзи? 

Что такое франчайзинг в российской действительности? 
История франчайзинга в России. 
Сколько и каких франчайзинговых предложений есть сейчас в России? 
Инфраструктура франчайзинга: ассоциации, выставки, издания, консалтинговые компании. 
Обзор франшиз последней выставки Buy Brand 
Выгодно ли покупать франшизу? 
Проблемы российского законодательства. 
Развитие франчайзинга в регионах России. Можно ли построить региональную франчайзинговую сеть? 
Автор и ведущий семинара
Юлия Богушевская - финансовый директор, Независимый директор  (национальный  реестр  независимых  директоров  Российского  Института  Директоров № -087),  автор более 40 публикаций по франчайзингу,  эксперт по франчайзингу в Пермском крае, лектор. Специализируется на консультировании компаний по развитию франчайзинга, разработке франчайзинговых пакетов. 

Условия участия: участие в семинаре бесплатное!
Как зарегистрироваться: необходима регистрация по тел. 46-20-76 или по электронной почте rudakova@vcci.ru. Просьба в письме указывать ваше место работы,  должность и контактный телефон, чтобы мы могли связаться с вами в случае изменений
Координатор: Анастасия Рудакова, тел. 46-20-76
Электронная почта: rudakova@vcci.ru
	
	


